	Nombre: 
	Rómulo Rojas Pino 
	Nacionalidad :
	Chilena


	Pasaporte No: 
	8.349.850-1
	Cedula de I CH. :
	8.349.850-1


	Titulos:  
	Ingeniero Industrial   


	 
	Universidad de Santiago

Santiago de Chile, 1980-1985

	
	M.B.A Magister in Business Administration 

Diplomado en Gestión y Administración de Empresas 
	
	IEDE – Madrid, España 2001 – 2002.

 Pontificia Universidad Católica de    Chile 2002



	Dirección:
	Calle Mar del Sur, 1069, Apto 103,  Las Condes,  Santiago, Chile.


	Telefonos:

	90738533 - 24187293

	Email:
	rojasrmlo@gmail.com


	RESUMEN Y EXPERIENCIA:
	Mas de 20 años de experiencia profesional en el Sector Privado de la Industria, principalmente en el sector de Administración, Supervisión, Comercialización, Gerencia Planeamiento y Gestion de Procesos, participación directa en la Comercialización, Marketing y Operacion de la Industria, implementando las mejores practicas y tecnicas con el conocimiento y de acuerdo a los objetivos de la Compañía y as leyes locales establecidas. 



	
	

	EXPERIENCIA DE TRABAJO:
	GOLD LIQUID LTD. CANADA 2010 – 2013.
Gerente Desarrollo para la Region de Edmonton, Alberta, Canadá.

Full time.

PRAX AIR VENEZUELA 2007-2010

Director de Proyectos y Desarrollo de Gases del Aire.

Full time.

BOC GASES DE VENEZUELA, C.A.  2005 - 2006
Director de Negocios (ISP) para  Venezuela.
Full time.

COMPAÑIA DE ACEROS DEL ECUADOR  2003 - 2005
Gerente Comercial y de Negocios para Ecuador.
Full time.

INDURA S.A. – PERU ( FILIAL INDURA CHILE)  2002

Gerente Comercial.

Full time.  

INDURA S.A. CHILE 1992 - 2002
Sub Gerente de Marketing para Latinoamerica, (Chile, Argentina, Peru y Ecuador) 

Sub-Gerente Division Medica, Chile 

Sub-Gerente Division Industrial Chile 

Full time.

MULTINATIONAL COOPER EXPLOTATION AND PRODUCTION COMPANY “LA ESCONDIDA“ (BHP-ANGLOAMERICAN-MITSUBISHI MINING COOPER) ANTOFAGASTA - CHILE 1988 - 1992
Contralor de Produccion Planta, Concentrador. Administrador de Contratos.
Jefe de Turno Concentrador Planta.
Jefe de turno Planta procesadora de recuperacion y extraccion de agua, Concentrador Planta.
Ingeniero de Planta Concentradora y Planta de recuperacion de Agua.  


METAS Y LOGROS DE 

ULTIMOS AÑOS: 
LAST YEARS: 
Praxair Venezuela, Consolidación y cumplimiento del Budget de las lineas DE Negocios Industriales (Gases Especiales, Corte y Soldadura e Instalaciones Industriales).
Praxair Venezuela, Incorporación y Negociación como proveedor de Equipos  de Corte y Soldadura  Indura Chile.
Praxair Venezuela, Negociación y consolidación de linea de productos Cilbras – White Martins, Brazil - PDVSA Venezuela (USD$K 12.000,00 )

BOC Venezuela, Consolidación Comercial de la linea de Gases del aire para Venezuela, (USD$K 38.000,00 anuales)

BOC Venezuela, Implementación de “Commercial SAP-CSC (Call Center) evaluación y segmentación de Clientes
Indura,, Modernización del Area Comercial y Segmentacion de Clientes.
Implementación del Modelo Delta (MIT) Indura Latinoamerica.

Desarrollo de la linea de Home Care en Chile, Argentina, Perú y Ecuador.

Desarrollo e implementacion de estandares para la recuperacion de Aguas de Fase II Minera Escondida, Antofagasta.

Recuperación y diseño de mejoras para el mineroducto La Escondida, Puerto de Coloso Antofagasta.
	OTROS CURSOS Y ENTRENAMIENTOS:
	GMP, White Martins, Rio de Janeiro, Brasil 

SMAW, GTAW, OFW, GMAW Welding Process (Indura Chile) 

Welding Inspection and Quality Control Electrodes and continue welding ( Indura Chile) 

Administración Estrategica, Pontificia Universidad Católica de Chile. 

Administración y Produccion de Gases del Aire y Producción, Indura Chile 




Idiomas:                                    Inglés, Oral y escrito. 

                                                        Portugues, nivel intermedio.
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FORTALEZAS:


Conocimiento de las herramientas de Ingeniería, Comercial y Finanzas para el eficiente manejo de objetivos con énfasis en el logro de resultados de Producción, Comercialización y Marketing  y de las areas su cargo. 


Capacidad para colocar en practica mediante el conocimiento Comercial, Financiero e Industrial el cumplimiento de las metas y resultados para el cumplimiento de los Budget asignados, con Eficiencia, Trabajo en Equipo y Liderazgo, para todos los Procesos Industriales, Marketing y Comercialización, 
















